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TOPSIM - Startup! Produktion

TOPSIM – easyStartup!
Derzeit Version 2.1
Letztes Update im Juni 2007
Rechenfehler im Businessplan behoben
„Tote Links“ in bestimmten Browsern beseitigt

TOPSIM – Startup! Produktion
Derzeit Version 4.0
Letztes Update im Juni 2005

Beide Versionen werden noch für Vista Betrieb 
vorbereitet
Update im Dezember 2007



Ausblick TOPSIM-Startup! Dienstleistung

Derzeit Version 2.0
Version 2.01 wird Windows Vista kompatibel sein
Aussendung im Dezember 2007
Neuberechnung des Marktmodells in der 
Version 3.0

Differenzierte Modellierung der Zielgruppen analog zu 
TOPSIM - Marketing
Dadurch bessere Positionierungs-
möglichkeiten

Weiterer Input?



Das Modul Handel: „Wrap up“ AWT 2006 

Die Idee Franchise-Konzept soll nicht im Rahmen von 
Startup! behandelt werden (wurde mit TOPSIM –
Business Development realisiert)
Die Idee eines Sportartikelshops hatte tendenziell 
mehr Anklang gefunden als das Konzept für „Silver
Agers“ oder der „Toscana-Versand“
Ladengeschäft mit Spezialversand für interessante 
Zielgruppe mit „persönlicher“ Geschichte

High-Tech-Sportzubehör (GPS, Pulsuhren etc)
Lokale Einbettung (Standortwahl)

Alternativ: ohne Versandhandel
Realisierung im Sommer 2008 denkbar



TOPSIM – Startup! Biotech

Entwicklungspartner mehrfach geändert
Neuer „Proof of concept“
Idee ist nun die Herstellung eines Bio-Chips
Zur Durchführung von Allergen-Tests in 
Lebensmitteln
Exemplarische High-Tech
Gründung
Pilotseminar im 
Jan./Febr. 2008



Ablauf Seminar

Planung im klassischen Sinne: Schwerpunkte
Projektablauf
Personal 
Investitionen
Finanzen

Engere Vorgaben hinsichtlich der Produktidee
Innovation ist gegeben
Gewisse Alternativen hinsichtlich des Wegs

Periodensteuerung
Doppelte Taktung während der Entwicklung
Vergleich nach 4 und nach 8 Perioden



Unterschied zu anderen Startup!Modulen

Lange Entwicklungszeiten
VOR dem Markteintritt ist ein Produkt zu entwickeln
Entwicklung in mehrfacher Dimension mit Abhängigkeiten
Vorlaufzeiten von bis zu 2 Jahren in bis zu 8 Perioden
Finanzierung mit Meilensteinen
Time-to-Market als Aspekt

Projekt-(Risiko)-Management
Planung eines „einfachen“ Projektes, 
(Kein TOPSIM-Project Management)
Projektcontrolling und Meilensteine

Managen des Teams
Schlüsselpersonen sind bewusst einzustellen
Kennzahlen zu Motivation, Fluktuation

Finanzierung des Entwicklungsprozesses mit Dienstleistungen
Sicherstellung der Liquidität
Aber: Blockieren wichtiger Kapazitäten



Aktualisierung der Startup!-Lehrgespräche

Überarbeitung der Folien und Teaching Notes
Derzeitiger Stand auch auf unserer Webseite zum 
Download
Werden mit den neuen Updates jeweils mit 
ausgeliefert



Geben Sie uns Ihren Input für weitere Startup! Ideen

„Mini-Gründung“
1 Person evtl. mit Mitarbeitern
Z.B. Hausmeisterservice
Zielgruppe: öffentlich geförderte Maßnahmen

Easy-Variante von Dienstleistung
Vereinfachung Fitness-Studio (z.B. Physiotherapie)
Alternativ: Pizza Service

Sozialmanagement wurde bereits realisiert
Non-Profit-Bereich
Pflegedienst



Fragen und Anregungen...

....


