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(1) Einblick in die Simulation

ri:‘\l:'n Struktur des Autohauses

AUTOVERKAUF _LAGER WERKSTATT VERWALTUNG
ZUBEHOR & ERSATZTEILE

NEUWAGEN NEUWAGEN NEUWAGEN NEUWAGEN

COMPACT FAMILY Ssuv TRANSPORTER GEEREUCHIEY

KUNDEN

KONKURRENTEN




rﬂ:'n Entscheidungsbereiche

* Verkauf * Personal
* Einkauf * Finanz- & Rechnungswesen
* Service Werkstatt * Planung

Die Komplexitd t und Anzahl der
Entscheidungen nimmt im Spielverlauf zu!
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(2) Mercedes-Benz Online Simulation
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Mail an Tutor

Markte und Autohauser

A Zusatzaufgaben

@ Mercedes-Benz
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rﬂ:'n Zusatzaufgaben

“ Autoimpuls GmbH

,Emotionen, die bewegen*

;& Megcedes-Benz, . 4

n Autoimpuls GmbH

Vorstellung der Geschiéftsleitung
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(3) TOPSIM - Car mit Lehrern




ri;\l:'n Ausbildungsberuf Automobilkaufleute

Ansatzpunkte des Rahmenlehrplans
zum Einsatz von TOPSIM - Car

¢ Bildungsauftrag Handlungskompetenz
- Fachkompetenz
- Personalkompetenz
- Sozialkompetenz

ri;\l:'n Ausbildungsberuf Automobilkaufleute

Ansatzpunkte des Rahmenlehrplans
zum Einsatz von TOPSIM - Car

* Lernfelder
- Bestdnde und Wertstrome erfassen
- Personalwirtschaftliche Aufgaben wahrnehmen

- Am Jahresabschluss und an der Kosten- und
Leistungsrechung mitwirken

- Kundenbezogene MalRnahmen im Rahmen einer
Marketingstrategie entwickeln




ri;\l:'n Ausbildungsberuf Automobilkaufleute

Fortsetzung Lernfelder

- Rahmenbedingungen und Einflul3grél3en bei
wirtschaftlichen Entscheidungen in der Kfz-
Branche

- Erfolgskontrolle durchfihren und Kennzahlen fur
betriebliche Entscheidungen aufbereiten

- Am Jahresabschluss und an der Kosten- und
Leistungsrechung mitwirken

- An Neu- und Gebrauchtwagengeschaften
mitwirken

ri;\l:'n Praxiseinsatz von TOPSIM - Car

Zwischenbilanz des Einsatzes im
Oberstufenzentrum Werder

* Die Nutzung von TOPSIM - Car in
Berufsausbildungseinrichtungen

* Das Oberstufenzentrum (OSZ) Werder
* Das Konzept “train-the-trainer” im OSZ

* Die ersten Erfahrungen bei der Umsetzung des
Konzeptes

* Kontroverse Standpunkte zur Nutzung von
TOPSIM - Car im OSZ

* Die nachsten Schritte




1’\‘13\ Erfahrungen

* TOPSIM - Car als Familienunternehmen

e TOPSIM - Car mit Lehrern und Umschilern

* TOPSIM - Car bei einem Baumaschinenvermieter

* Der Reiz von TOPSIM - Car und die Stagnation

* Der Neustart von TOPSIM - Car als Online-
Planspiel, Test mit BWL-Studierenden

¢ Der aktuelle Zuschnitt von TOPSIM - Car als GmbH

¢ TOPSIM - Car im BWL-Studium (BWL-Inhalte,
Zeitproblem, Disziplin und Leistungsbewertung)

¢ Erfahrungen mit Arbeitsblattern zur manuellen
Entscheidungsfindung

e Ausblick

rﬂ:'n Kontakt

Prof. Dr. Helmut Voigt Samir Khezzar
Product Manager - TOPSIM

Unternehmensberatung TATA Interactive Systems GmbH
Managementtraining A Division of Tata Industries Limited
Sandbacher Weg 27 Neckarhalde 55

D-12526 Berlin D-72070 Tuebingen

Germany Germany

Tel +49 (0) 7071 7942 0
Fax +49 (0) 7071 7942 29

prof.voigt@gmx.de info@topsim.com
www.topsim.com




