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Warum TOPSIM?
Mehr als 300 Universitäten ��
und 150 Unternehmen nutzen 
unsere Simulationen
Über 1500 TOPSIM-Anwender��
TOPSIM -Spiele machen Spaß ��
und vereinfachen damit den 
Aufbau neuer Kompetenzen 
Marktführer im Bereich ��
computergestützter 
Simulationen
Regelmäßige Train-the-Trainer ��
Seminare
Jährliches Anwendertreffen zur ��
Weiterentwicklung, Austausch 
und Weiterbildung
Kostenloser Update-Service��

1–2

TOPSIM - easyStartup! simuliert die Gründung eines Produktionsbetrie-
bes der hochwertige und individuelle Freizeitgüter herstellt. In der Simula-
tion werden die typischen Phasen der Unternehmensgründung abgebildet, 
und jede Phase birgt ihre eigenen betriebswirtschaftlichen, technischen 
und sozialen Herausforderungen. Mit dieser relativ einfachen Gründungs-
simulation kann in die Gründungsthematik eingeführt und Grundkennt-
nisse und -zusammenhänge des betriebswirtschaftlichen Handelns ver-
mittelt werden. 

Lerninhalte
Ideenprüfung: Nachfragepotentiale, Zielgruppen, Positionierung, Wet-��
tbewerbsvorteile
Erstellen eines Businessplans mit Hilfe eines Business-Plan-Assistenten��
Gründung und damit verbundene konstitutive Entscheidungen, zum ��
Beispiel Kreditaufnahme, Einstellen von Mitarbeitern, Standortentschei-
dung
Markteintritt, “echte” Wettbewerbssituation, Kundengruppen, Kapazität-��
sauslastung, Zeitlimits

Zielgruppen 
Studenten wirtschaftswissenschaftlicher Studiengänge im Grundstu-��
dium
Studenten technischer oder sozialwissenschaftlicher Studiengänge��
Gründer ohne kaufmännische Vorkenntnisse��
Interessierte aus Unternehmen und Organisationen (Intrapreneurship)��
Oberstufenschüler��
Berufsschüler bestimmter Branchen (zum Beispiel Banken oder Versi-��
cherungen)

              

LEARNING BUSINESS BY DOING BUSINESS.

TOPSIM - easyStartup!
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Hardware/Software:
Handelsüblicher PC oder ��
Notebook
Betriebssystem: Windows XP ��
und Vista
Drucker und einen Beamer ��
für die Präsentation der 
grafischen Auswertungen

Kontakt:
Hat unsere Simulation Ihr 
Interesse geweckt? Sicher ist 
bei Ihnen die eine oder andere        
Frage offen geblieben. 
Bitte nehmen Sie Kontakt mit 
uns auf. Wir freuen uns auf Ihre 
Email, Ihren Anruf oder Ihren 
Brief.

TATA Interactive Systems GmbH
Neckarhalde 55 
72070 Tübingen
(t) +49 70717 942 0
(f ) +49 7071 7942 29
(e) info@topsim.com 

www.topsim.com
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TOPSIM - easyStartup!

Lernziele 
Informationskomplexität in einer Gründungssituation bewältigen, auf-��
bereiten und daraus einen Businessplan erstellen
Unternehmerisches Denken und Handeln im Gründungskontext trai-��
nieren
Märkte und Marktpotentiale einschätzen��
Verhandlungskompetenz mit Kapitalgebern aufbauen��
Erfolgsfaktoren für eine Unternehmensgründung sowie Werttreiber für ��
Unternehmenserfolg identifizieren
Bewährte Management-Methoden und Instrumente für die Entschei-��
dungsfindung einsetzen

Dauer: 2 - 3 Tage, maximal 6 Entscheidungsperioden

Teilnehmerzahl: 9 - 50 Teilnehmer, 3 - 10 Gruppen à 3 - 5 Personen

Anzahl der Entscheidungen pro Periode: 

Sprachen: deutsch, englisch

Netzwerkfähiges Konkurrenzplanspiel
Internetversion auf Anfrage

Über TATA Interactive Systems:
TOPSIM ist der Markenname komplexer Management Simulationen der TATA 
Interactive Systems GmbH. Mit über 25 Jahren Erfahrung bei der Entwick-
lung computergestützter Planspiele und Simulationsmodelle haben wir uns 
im deutschsprachigen Raum als Marktführer etabliert. Seit dem Zusammen-
schluss mit der weltweit tätigen TATA-Gruppe beinhaltet unser Produktport-
folio zudem umfassende innovative Lösungen im Bereich E-Learning.

Beispielhafter Seminaraufbau

Tag 1 Tag 2 

Einführung in die Simulation und Vorstellung der Szenarien Ergebnisse der Gründungsperiode

Theorieeinheit: Business Plan Gruppenarbeit und Simulation der Perioden 2 und 3

Mittagessen

Erstellen und Präsentation des Business Plans Analyse der Perioden 1 - 3

Analyse des Businessplans und Simulation von Periode 1 Abschlusspräsentation und Seminarevaluation


